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Vente aux détaillants


Travail terrain de prospection et de fidélisation de la clientèle dans un environnement très concurrentiel


Secteur : 69 sud, 26, 07.














Patrick GUERPILLON


Lapounelle�46 250 GINDOU


�patrick.guerpillon@wanadoo.fr





Tel/Fax :  05 65 22 88 80


Mob :        06 22 26 08 92





46 Ans   2 enfants

















De 1989 à 1993


�PERNOD


LYON


Piles et accus�


Représentant











De 1982 à 1986





SODIVEC


Magasin discount �LYON


 


Responsable  de magasin �Acheteur





� � � 

















BEAT Aéronautique �CEAN Rochefort  1981





Baccalauréat technique F3


Lyon		    1979





Vente, accueil et information clientèle


Animation et supervision d’une équipe de 5 personnes


Agencement et merchandising du magasin


Achats (surplus, liquidations, fins de séries).











CA 1994 = 130.000 €


CA 2000 = 840.000 €





Implantation de 4 nouveaux sites en 95/96/97 


 dans le sud-est 





PARCOURS PROFESSIONNEL








Anglais : Scolaire











Excellent relationnel.�Toutes les opérations que j’ai effectuées, quelle que soit la cible, ont toujours créé un impact  favorable pour le groupe





COMMERCIAL    �





�  Une expérience professionnelle confirmée alliant une double compétence : Vente + Management.





�  Un savoir-faire et une rigueur reconnus en matière de gestion de clientèle�


� Une grande capacité d’adaptation et un goût prononcé pour les challenges.














Animateur d’évènements  auprès de publics spécifiques (milieux sportifs, politiques, stations de ski, ouvertures de GMS)


Secteur : Rhône-Alpes.














Bonne maîtrise de  Word et Excel�


Internet 





Création et management d’une société de 14 à 18 employés au CA annuel de 840.000 €


Livraison tous produits pour le compte de clients tels que Monoprix, la Foire de Paris, des boulangeries industrielles


Démarchage auprès des clients


Négociation auprès des centrales d’achat


Supervision et gestion du personnel


Innovation dans l’outil de travail (conception du 1er fourgon frigorifique double température et d’un service livraison ‘luxe’ pour la GMS)


Secteur : Paris intra-muros, banlieue, Nice,  Grasse, Cannes, St Tropez. 





CA réalisé =� 430.000 € annuel





CA augmenté� en moyenne de


 30 %  par an





PARCOURS PROFESSIONNEL





Vente de produits verriers doubles vitrages.


Prospection et création d’une clientèle d’industriels de la menuiserie PVC/ALU/BOIS suite à l’implantation d’une nouvelle unité de production.


Information offre-produits


Accompagnement technique personnalisé


Devis pour gros chantiers (collectivités)


Secteur : Ouest France


      


 


Vente de produits d’isolation


Information et sensibilisation du public


Evaluations personnalisées, montages         de devis, suivi réalisations 


Secteur : départements 46 et 82.








Vente de produits (réparation pneumatiques) et de services (création et confection de signatures pour les PDV) aux garages indépendants, aux agents de marque et  concessions


Prospection, conseils techniques, gestion et suivi des commandes


Secteur : depts 45,77,94 + missions spéciales hors secteur propre.
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MISSIONS 











 


De 2005 à 2006


                                           TECHNIFLOAT 


MONTPON





                            Commercial














De 2003 à 2004


                                           ISOA 


                                     CAHORS





                               Commercial








De 2001 à2003





                                           SEVU


                      filiale de MICHELIN 


                                          PARIS�


                            Commercial














De 1993 à 2001





            SERIAL TRANSERVICES


     PARIS


        Transports frigorifiques





       Chef d’entreprise























De 1989 à 1993


�VARTA


LYON


Piles et accus�


Représentant 





De 1986 à 1989


�PERNOD�Spiritueux


LYON





 Promoteur� �� 
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CA réalisé =� 45/50.000 € par mois





Dans le Top 10 dès le 1er mois d’activité





FORMATION INITIALE





RESULTATS





CA réalisé =


550.000 € annuel





Conquête des grands comptes MAGPLUS (tabac/presse) et TOTAL au niveau régional puis national


 





RESULTATS





PARCOURS PROFESSIONNEL





MISSIONS 





CA réalisé =�4 000.000 €


 par mois après 1 an de prospection

















Embauché comme vendeur/ manutentionnaire,  au bout de 8 mois, la Direction m’a confié la direction du magasin





FORMATION INITIALE





LANGUES





INFORMATIQUE








